THAM LUẬN
HỘI THẢO ĐÁNH GIÁ TÌNH HÌNH TẬN DỤNG EVFTA, 

MỘT SỐ FTA KHÁC VÀ KIẾN NGHỊ GIẢI PHÁP

TS. Phạm Đình Thưởng

TGĐ Công ty Tư vấn Đầu tư và Tận dụng Hiệp định Thương mại tự do KTPC 


Kính thưa Ông Lương Hoàng Thái, Vụ trưởng, Vụ Chính sách thương mại đa biên, Bộ Công Thương,

Kính thưa Ông Phạm Bình An, Phó Viện trưởng, Viện nghiên cứu phát triển Thành phố Hồ Chí Minh,


Kính thưa các quý vị đại biểu,

Sau khi Việt Nam gia nhập WTO, Chính phủ và các Bộ, ngành đã nỗ lực đẩy mạnh hội nhập, tham gia vào nhiều Hiệp định thương mại tự do nhằm mở rộng thị trường, thúc đẩy tăng trưởng xuất khẩu cho hàng hoá của Việt Nam và hợp tác đầu tư với các nước trên thế giới. Từ phía doanh nghiệp, chúng tôi nhận thấy rất cảm ơn các cơ quan của Chính phủ, đặc biệt là Bộ Công Thương trong việc thúc đẩy đàm phán FTA và giờ đây còn đang hỗ trợ các doanh nghiệp tận dụng cơ hội do các FTA mang lại.
Trong số 15 Hiệp định FTA Việt Nam đang thực thi, có 3 FTA thế hệ mới là CPTPP, EVFTA và UKVFTA là những hiệp định rất quan trọng. Đây là các FTA mang lại nhiều kết quả đàm phán cơ lợi cho người dân và doanh nghiệp Việt Nam, tạo dư địa để các doanh nghiệp Việt Nam có điều kiện tiếp cận và đa dạng hóa thị trường xuất khẩu, tránh phụ thuộc quá mức vào thị trường các nước Đông Á. 
Tôi cho rằng, chúng ta, cả Chính phủ và doanh nghiệp đều đang trăn trở với những hiệp định lớn đó, chúng ta đã và đang tận dụng được gì, có những khó khăn nào cần phải giải quyết để tận dụng tốt hơn, có hiệu quả hơn các Hiệp định này.
Là một đơn vị đã tư vấn trực tiếp cho nhiều doanh nghiệp, cũng như đã có cơ hội làm việc nhiều với các Bộ, ngành Trung ương và chính quyền địa phương, chúng tôi xin tham luận, chia sẻ một số nội dung sau đây:

Thứ nhất, doanh nghiệp Việt Nam cần chủ động nhận định và nắm bắt cơ hội

· Theo đánh giá của các doanh nghiệp, có khoảng 85,8% doanh nghiệp thuộc Nhóm chịu tác động từ các FTA cho rằng hội nhập FTA đang mang lại tác động tích cực đối với hoạt động sản xuất kinh doanh của họ (con số này năm 2016 chỉ là 46,8%). Như vậy, nhận thức của doanh nghiệp về tác động tích cực của tiến trình hội nhập FTA đang ngày càng được cải thiện. 
· Mức độ hiểu biết của các doanh nghiệp về các FTA cũng tăng lên khi có 26,1% các doanh nghiệp có hiểu biết khá rõ về các FTA (con số này tăng lên từ mức 12,6% năm 2016). Đây là một tín hiệu tích cực thể hiện sự quan tâm cũng như tạo cơ sở để doanh nghiệp tận dụng tốt hơn các FTA này. Tuy vậy, mức độ hiểu biết này vẫn còn hạn chế và phân hóa giữa các loại hình doanh nghiệp. Theo đó, mức độ hiểu biết về FTA giảm dần từ các doanh nghiệp FDI đến các doanh nghiệp Việt Nam (chủ yếu là các doanh nghiệp vừa và nhỏ, còn hạn chế về nguồn lực và năng lực). 

Mặc dù nhận thức và hiểu biết của các doanh nghiệp về vai trò, ý nghĩa và tận dụng ưu đãi trong các FTA đã và đang ngày càng được cải thiện nhưng những yếu tố cản trở doanh nghiệp hưởng lợi từ FTA cũng còn tương đối nhiều và tập trung chủ yếu vào một số nhóm lý do chính như: 

· 40,1% doanh nghiệp gặp khó khăn do thiếu thông tin cụ thể về các cam kết và cách thức áp dụng (con số này năm 2016 là 84,9%);

· 46,4% doanh nghiệp gặp khó khăn do năng lực cạnh tranh còn hạn chế mặc dù các doanh nghiệp Việt Nam đã biết cách tận dụng các FTA tốt hơn nhưng so với 5-7 năm trước (con số này năm 2016 là 78,3%). Hạn chế này có thể nằm ở nhiều yếu tố khác nhau như nguồn vốn và công nghệ dẫn tới hạn chế khả năng đáp ứng các tiêu chuẩn tại các thị trường FTA khó tính, việc thiếu định vị thương hiệu tại thị trường các FTA này…
· 28,2% doanh nghiệp gặp khó khăn do bất cập trong công tác tổ chức thực thi FTA của cơ quan Nhà nước (giảm đi rất nhiều so với con số này năm 2016 là  81,5%);

· 24,1% doanh nghiệp gặp khó khăn do quy tắc xuất xứ để hưởng ưu đãi FTA khó đáp ứng (giảm đi rất nhiều so với con số này năm 2016 là 61,54%);


Mặc dù các con số thống kê cho thấy các doanh nghiệp Việt Nam ngày càng nhận thức tốt hơn về các FTA, song cơ hội thường không tồn tại lâu, chúng ta cần phải nhận định nhanh chóng và hành động nhanh hơn.


Thứ hai, doanh nghiệp cần được hỗ trợ cụ thể về nội dung cam kết và cơ hội thị trường 

Với việc đánh giá thực tế nêu trên, chúng tôi KTPC đã xác định cần phải tư vấn chuyên sâu và cụ thể cho từng doanh nghiệp, trên cơ sở cùng doanh nghiệp định hình chiến lược xuất khẩu tổng thể và đi vào phân tích phương pháp tiếp cận và xâm nhập thị trường là đối tác FTA của Việt Nam đối với từng nhóm mặt hàng, từng thị trường cụ thể. 


Đối với các doanh nghiệp xuất khẩu từ Việt Nam, chúng tôi đã và đang giúp khách hàng của mình: Nắm rõ các cơ hội từ các thị trường mà Việt Nam có quan hệ FTA nói riêng và toàn bộ các thị trường xuất khẩu chính của Việt Nam; Tư vấn chiến lược cho việc xây dựng kế hoạch kinh doanh, tiếp cận thị trường bài bản, bảo đảm đáp ứng các yêu cầu về SPS, TBT, phát triển bền vững, giúp định vị thương hiệu và phát triển lâu dài, phù hợp với các cam kết trong các FTA và quy định, luật pháp của nước sở tại. Chúng tôi giúp khách hàng kết nối, xây dựng mạng lưới bán hàng, kinh doanh tại thị trường các nước xuất khẩu, đồng thời tư vấn, hỗ trợ về hợp đồng, các thủ tục liên quan đến xuất khẩu tại Việt Nam, nhập khẩu tại nước sở tại và xử lý các vướng mắc phát sinh trong quá trình xuất khẩu.
Đối với các doanh nghiệp nhập khẩu, chúng tôi đã và đang giúp các khách hàng của mình: Nắm rõ các cam kết, quy định liên quan đến nhập khẩu theo các FTA mà Việt Nam tham gia nói riêng và các quy định về nhập khẩu nói chung; Nắm rõ các quy định về xuất khẩu của các nước liên quan đến mặt hàng muốn nhập khẩu vào Việt Nam; Hỗ trợ tìm kiếm nhà cung cấp ở các nước phù hợp với mặt hàng muốn nhập khẩu, bảo đảm đáp ứng được yêu cầu về chất lượng, chi phí cũng như các lợi ích khác. Chúng tôi giúp kết nối, xây dựng mạng lưới bán hàng, kinh doanh tại Việt Nam, đồng thời tư vấn, hỗ trợ về hợp đồng, thủ tục liên quan đến nhập khẩu tại Việt Nam và xử lý các vướng mắc phát sinh trong quá trình nhập khẩu. 

Thứ ba, doanh nghiệp Việt Nam cần tận dụng các cơ hội hợp tác đầu tư ở trong nước do các FTA mang lại
Các cam kết FTA là có đi có lại, do vậy, FTA cũng mở ra cơ hội đầu tư nước ngoài vào Việt Nam. Trong nhiều năm qua, chúng tôi đã giúp kết nối thành công nhiều thương vụ đầu tư lớn, các doanh nghiệp Việt Nam đã thích ứng rất tốt với các cơ hội hợp tác, không chỉ tận dụng thị trường trong nước mà cùng với nhà đầu tư nước ngoài liên doanh, mở rộng sản xuất để xuất khẩu ra nước ngoài.

Tren cơ sở nắm rõ cam kết trong lĩnh vực dịch vụ và đầu tư của Việt Nam cũng như các nước đối tác trong các FTA hoặc các thỏa thuận có liên quan đến đầu tư mà Việt Nam tham gia; từ đó phân tích đánh giá cơ hội và thách thức ở cấp độ vi mô và vĩ mô từ; định hướng và tư vấn cho các khách hàng của mình đầu tư vào ngành nào, lĩnh vực nào có lợi nhất từ các FTA mà Việt Nam đã tham gia, từ đó định hướng nguồn vốn đầu tư hợp lý, hiệu quả. Chúng tối cũng giúp kết nối, xây dựng quan hệ với các doanh nghiệp tiềm năng trong lĩnh vực đầu tư quan tâm tại Việt Nam và hỗ trợ thủ tục, xử lý vướng mắc phát sinh trong quá trình đầu tư và giúp giải quyết tranh chấp nếu có phát sinh.


Thứ tư, về phía Chính phủ, Bộ Công Thương, cần tăng cường kết nối doanh nghiệp với đại diện thương mại của Việt Nam ở nước ngoài

Việc phát triển thị trường rất cần thông tin và hỗ trợ ở nước sở tại. Vì vậy, chúng tôi nhận thấy việc tăng cường kết nối trao đổi với hệ thống đại diện thương mại Việt Nam ở nước ngoài là rất quan trọng. Trong những năm qua, KTPC chúng tôi đã được Bộ Công Thương hỗ trợ và đã xây dựng được mối quan hệ chặt chẽ với nhiều thương vụ, nhiều doanh nghiệp đối tác ở các thị trường quan trọng như Hoa Kỳ, EU, Vương quốc Anh, Nhật Bản, Ốt-xtrây-li-a, v.v. để hỗ trợ các doanh nghiệp Việt Nam được tốt hơn, có hiệu quả hơn. Kinh nghiệm đó cho thấy, vài trò của Bộ Công Thương là rất quan trọng để bảo đảm thông tin, thúc đẩy các hoạt động xúc tiến xuất khẩu cho doanh nghiệp Việt Nam.

Nhân cơ hội này, chúng tôi cũng bày tỏ mong muốn được hợp tác với nhiều doanh nghiệp Việt Nam hơn nữa. Chúng ta cùng hợp tác tin cậy, lâu dài, vì lợi ích của doanh nghiệp cũng là vì lợi ích chung của Đất nước. Trong tương lai chúng tôi mong muốn được chứng kiến nhiều hơn nữa những thương hiệu của Việt Nam nổi tiếng trên thị trường quốc tế.
Chúng tôi xin trân trọng cảm ơn Bộ Công Thương, cảm ơn Ông Lương Hoàng Thái, Ông Phạm Bình An, xin trân trọng cảm ơn quý vị đại biểu đã lắng nghe chia sẻ.
Xin kính chúc quý vị đại biểu sức khỏe và thành công./.
_______________________
